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Paris, le 10 octobre 2006 – Les petites entreprises sont 
encore déconnectées de la vie numérique : seulement 
15% des 840 000 TPE françaises tirent profit de 
l’utilisation des nouvelles technologies de l’information 
et de la communication1. Pourtant elles souhaiteraient 
en bénéficier sauf que les solutions existantes sont 
compliquées à installer et à utiliser, coûtent chères 
quand elles ne sont pas tout simplement inadaptées 
aux petites organisations.  
 

Fort de ce constat, convaincu par le potentiel générateur de business de la 
communication en ligne2, Message Business a développé My Message Business et 
Message Business Entreprises, deux offres particulièrement accessibles à toutes les 
organisations notamment les petites.  
Pour présenter sa solution innovante et son offre dédiée aux entrepreneurs solos et 
les TPE, Message Business expose au salon des micro-entreprises qui se tient les 10, 
11 et 12 octobre au Palais des Congrès de Paris.  
 

1) Un seul outil pour toutes les actions de communication et de 
marketing électroniques 
 
Pour se développer, les petites entreprises ont besoin de communiquer autant que les 
grandes. Communiquer pour conquérir de nouveaux clients, les fidéliser, faire 
connaître leur activité, leurs nouveautés etc. En la matière, Internet permet de réaliser 
des actions communication et marketing direct ciblées, rapides à mettre en œuvre et dont les 
résultats sont facilement mesurables.  
 
Message Business a développé une solution unique, accessible sur Internet, qui 
permet de mener simplement et efficacement de nombreuses opérations de 
communication : 
- Publier des Blogs, des flux RSS, des Plaquettes Web 
- Envoyer des E-mailing, des Newsletters, des SMS 
- Echanger et interagir avec ses publics grâce à des enquêtes et des sondages 
 
Toutes ces fonctionnalités peuvent être activées séparément et communiquent 
parfaitement avec un site Web ou n’importe quel dispositif Internet pré existant. Un tel 
ensemble représente une innovation majeure et un gain de productivité particulièrement 
appréciables pour les petites entreprises qui n’ont plus besoin de jongler entre plusieurs 
prestataires.   

                                                 
1 Rapport de la « Mission TIC et TPE : objectif économie numérique » publié par le ministère de la PME, du commerce, de 
l’artisanat et des professions libérales.  
2 Etude de marché Message Business/katalyse – Juin 2006 + synthèse publiée dans «le Cahier carré – L’e-marketing et la e-
communication dans les petites et moyennes organisations à l’heure du Web 2.0» 
 

Message Business présente en exclusivité ses offres  

My Message Business et Message Business Entreprises 

au salon des Micro-entreprises 

 

« Message Business est un 
ensemble de services à la 
demande, disponibles via 
Internet, qui facilite la 
réalisation d’actions de 
communication et de relation 
client tout en proposant un 
accompagnement adapté aux 

différentes organisations » 
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2) Une solution performante et  simple d’utilisation  
 
L’ambition de Message Business est réellement de faciliter le marketing électronique et le 
rendre accessible à toutes les organisations. La solution a été pensée et conçue en ce sens : 

� Facilité d’accès : la plate-forme est accessible via le web et ne requiert aucune 
installation sur l’ordinateur de l’entreprise  

� Facilité d’utilisation :  
- Les interfaces sont ultra ergonomiques et ont été conçues pour une utilisation 
intuitive  
- De nombreux modèles d’E-mailing, de Blogs, de Forums, de Plaquette Web prêts à 
l’emploi ont été conçus : désignés, mis en page, contenus génériques intégrés. 
- Pour chaque opération, l’utilisateur est accompagné : conseils en ligne, 
assistance téléphonique, programmes métiers, modèles de supports. 

� Facilité d’analyse des actions :   Après chaque action menée, un rapport 
statistique et analytique « clé en main » est edité pour permettre aux utilisateurs 
de mesurer les résultats et d’identifier les leviers d’amélioration.   

 
En plus d’être simple d’utilisation, la solution Message Business est riche en 
fonctionnalités performantes : 

� Fiabilisation du routage des E-mailings : suivis des messages de l’émission à la 
réception et accords passés avec les FAI pour éviter que les envois soient identifiés 
en spam. 

� Communication entre les différentes fonctionnalités 
ex : réutilisation possible de flux RSS pour publier une newsletter 

� Automatisation de certaines tâches 
ex : envoi d’un email de remerciement automatisé aux individus ayant répondu à un 
questionnaire 

� Technologie d’équilibrage de charge qui permet de gérer les files d’attentes de 
mails et leurs envois  

� Programme split testing ou tester plusieurs créations, plusieurs messages, sur 
plusieurs segments pour déterminer les plus efficaces. 

� Hébergement haut de gamme au cœur de la plaque parisienne en fibre optique, 
liaison très haut débit, « back up » quotidien pour la sauvegarde des données.  

 
Les fonctionnalités de la solution Message Business sont reconnues pour leur caractère 
innovant par l’organisme Oseo Anvar dédié à la promotion de l’innovation technologique.   
 

 
3) Deux offres destinées aux petites structures 
 
Réaliser des campagnes E-mailing de prospection, être visible sur Internet via un site vitrine 
qui présente de façon simple son activité, diffuser son catalogue de produits et services sur 
un blog à ses couleurs, communiquer ses promotions par SMS…. sont autant de manières 
pour créer un lien fort avec ses clients et capter de nouveaux contacts. Jusqu’alors cela 
supposait des moyens financiers et humains surdimensionnés pour une petite structure.  
 
Les offres My Message Business et Message Business Entreprises ont été élaborées 
pour être en parfaite adéquation avec les problématiques des entrepreneurs solos, des 
TPE et des PME et propose E-mailing, SMS, Blog, Flux RSS, Plaquette Web, Enquêtes et 
Sondages à partir de quelques dizaines d’euros par an.  
 
A l’occasion du lancement de la solution, Message Business offre 50% de réduction 
exceptionnelle sur tous ses tarifs jusqu’au 31 décembre 2006.  
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La principale différence entre les deux offres se situe au niveau des tarifs. En effet, My 
Message Business permet de bénéficier de tarifs encore plus réduits en proposant 
l’inclusion de liens promotionnels discrets dans les pages de l’interface, ainsi qu’au bas des 
mailings envoyés par l’entreprise abonnée à ses clients. Une manière simple de rendre 
encore plus accessible la solution au plus grand nombre.  
 

 
Page d’accueil Message Business Entreprises après inscription 
 

 

 
Page d’accueil My Message Business après inscription 

 

 

Liens 
promotionnels 
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4) Exemples de tarifs Message Business Entreprises  
(hors réduction période de lancement)  

 
 
 
 
 
 
 

 

5) Exemples de tarifs My Message Business  
(hors réduction période de lancement)  

 
 
 
 
 
 

Des démonstrations de la plate-forme sont disponibles sur demande pour la presse 

 
A propos de Message Business 
Message Business, fondée en 2006 par 3 pionniers de l’Internet, est une SAS au capital de 180 000€.  
L’ambition de Message business est de faciliter l’e-communication et l’e-marketing en proposant à 
toutes les organisations une solution à la fois  performante, simple d’utilisation à des tarifs très 
attractifs. 
L’entreprise est soutenue par les principales instances de promotion à l’innovation en France : OSEO 
Anvar, Critt CSST et Paris Développement. 
Message Business a été sélectionnée par Microsoft dans le cadre du  programme IDEE qui soutient 
les entreprises innovantes du secteur du logiciel.  
www.messagebusiness.com  
 
 

Emailing 
Choix entre le tarif à l’abonnement et le tarif au volume 

Tarifs de l’abonnement mensuel 

 Durée de l'engagement 
Forfait 3 mois 12 mois 24 mois 
250 envois/mois 10 € 7 € 6 € 
500 envois/mois 15 € 13 € 10 € 
1000 envois/mois 29 € 19 € 19 € 
2500 envois/mois 63 € 38 € 23 € 

OU 
Tarifs au volume   
Nombre de mails Coût au 1000 
De 0 à 1000 39 € 
De 1000 à 5000 29 € 
De 5000 à 10 000 25 € 
De 10 000 à 30 000 19 € 
De 30 000 à 50 000 15 € 
De 50 000 à 100 000 9 € 

Les services pour Publier 
Sous forme d’abonnement mensuel 

pouvant être interrompu à tout 
moment 

 
Le 

premier 
Le suivant  

Blog 3 € 2 € 
Flux de 
news Web 
et RSS 3 € 2 € 
Plaquette 
Web 3 € 2 € 

Emailing 
Choix entre le tarif à l’abonnement et le tarif au volume 

Tarifs de l’abonnement mensuel 

 Durée de l'engagement 
Forfait 3 mois 12 mois 24 mois 
250 envois/mois 5 € 4 € 3 € 
500 envois/mois 7 € 6 € 5 € 
1000 envois/mois 15 € 10 € 10 € 
2500 envois/mois 31 € 19 € 11 € 

OU 
Tarifs au volume   
Nombre de mails Coût au 1000 
De 0 à 1000 20€ 
De 1000 à 5000 15€ 
De 5000 à 10 000 13€ 
De 10 000 à 30 000  10€ 
De 30 000 à 50 000 8€ 
De 50 000 à 100 000 5€ 

Les services pour Publier 
Sous forme d’abonnement mensuel 

pouvant être interrompu à tout 
moment 

 
Le 

premier 
Le suivant  

Blog 3 € 2 € 
Flux de 
news Web 
et RSS 3 € 2 € 
Plaquette 
Web 3 € 2 € 

Contact presse :   
Alexandra Luthereau –Responsable communication et RP  

alexandra.luthereau@messagebusiness.com / Tél : 01 50 13 53 69 /  Portable : 06 28 32 46 54 


